Olá,

Abaixo, você encontrará seu curso de email personalizável.

-------------
Instruções
-------------

Edite todo o curso em 3 etapas fáceis. 

Simplesmente copie e cole as frases de código abaixo no recurso "localizar / substituir" no seu editor de texto.

1 Destaque e copie a cópia das frases listadas abaixo (incluindo as aspas) uma de cada vez e cole-as na caixa "encontrar o que".

2) Digite suas próprias informações na caixa "substituir por".

3) Clique no botão substituir tudo.

Você está pronto. Agora, verifique se todas as informações estão corretas e cole as mensagens individuais no seu atendedor automático, para que toda vez que alguém se inscreva no curso, as lições sejam enviadas automaticamente.

------------------------
Copie e cole frases
------------------------

"etiqueta de mesclagem de personalização" (encontrado no serviço de resposta automática) 


* Isso adicionará automaticamente o nome do seu assinante às mensagens.

"adicione seu nome aqui" (Isso adiciona seu nome a todas as mensagens de uma vez)

"Seu endereço de email" (Isso adiciona seu endereço de e-mail a todas as mensagens)
"seu URL aqui" (Isso adiciona um link ao seu site para todas as mensagens)
Boa sorte com seu novo curso,

Lisa M Cope,

Se precisar de ajuda ou tiver dúvidas, pergunte. 

Central de Ajuda: http://www.lisamcope.com/help 

-------------------------------------------------- --------------

Mensagem de confirmação (usado apenas com listas de e-mail de dupla aceitação)

Olá "tag de mesclagem de personalização",

Obrigado pelo seu interesse nos lucros mensais da associação.

É muito importante que você confirme sua assinatura para que possamos começar a enviar suas lições imediatamente.

Reserve um minuto e clique no link abaixo para confirmar.

"link de confirmação" (fornecido pelo serviço de resposta automática)

Enviaremos sua primeira lição assim que recebermos sua confirmação. Lembre-se de que valorizamos sua privacidade. Nunca alugaremos, compartilharemos ou venderemos seu endereço de e-mail.

"adicione seu nome aqui"

-------------------------------------------------- --------------

Lição 1:

Linha de assunto: Primeira lição - lucros mensais dos membros

Olá "tag de mesclagem de personalização",

Bem-vindo à primeira lição do Curso Mensal de Fidelização de Sócios. Nos próximos dias, você receberá várias lições que ajudarão você a aprender como configurar e lucrar com sites de associação mensais.

Nesta primeira lição, falaremos um pouco sobre por que os sites de associação são uma das minhas maneiras favoritas de ganhar dinheiro online. Não é apenas porque eles são uma ótima fonte de renda recorrente e não porque são necessariamente fáceis, a verdadeira razão pela qual eu amo as associações é porque elas são consistentes e podem ser muito divertidas também! Diversão para criar, diversão para lançar e até diversão para promover.

Um site de associação é simplesmente um site privado, protegido por senha, que oferece algum tipo de conteúdo, treinamento ou produtos exclusivos, nos quais os membros devem pagar uma taxa para acessar. Obviamente, você também pode criar um site de associação gratuito, dando acesso ao conteúdo ou produtos aos membros em troca de informações de contato e a oportunidade de convertê-los em clientes pagantes.

Os sites de associação são de todas as formas e tamanhos. Provavelmente, se você tem uma idéia para um site de associação ou conhece um nicho que gostaria de servir, pode administrar um negócio bem-sucedido baseado em membros. Esse tipo de site permite que você crie uma comunidade de clientes ansiosos pelo seu conteúdo e empolgados em ingressar na sua comunidade e apoiá-lo.

Eles podem ser tão simples quanto um blog que requer login, para um grupo do Facebook que exige aprovação ou um site dinâmico completo com acesso exclusivo a conteúdo premium com base no status da associação. 

Agora, mais do que nunca, as pessoas estão dispostas a pagar pelo conteúdo online. De fato, o "Digital Content Next" disse em sua reportagem digital de 2017 que o crescimento das assinaturas digitais aumentou apenas nos EUA de 9% para 16% nos últimos dois anos. Procure on-line e você encontrará associações pagas em vários tópicos, como vender ações, saúde e fitness, namoro, treinamento, mentoria, marketing e dieta, todos produzindo bons lucros para seus criadores.

A venda de assinaturas de conteúdo on-line tornou-se um grande negócio e o mercado está aberto a empresários inteligentes. Não são apenas esses tipos de sites que são rápidos de configurar, o custo da operação pode ser muito mínimo.

Outra grande coisa sobre como iniciar um site de associação é que você pode pegar seu hobby, conhecimento especializado ou profissão e transformá-lo em um negócio lucrativo. Obviamente, é preciso trabalho e as ferramentas certas para configurar um site apenas para membros, mas as recompensas (monetária e satisfação pessoal) podem ser enormes. Na maioria dos casos, o maior desafio é criar o conteúdo a ser entregue aos seus membros, que discutiremos mais em outra lição.

É melhor começar examinando suas idéias e conduzindo algumas pesquisas básicas de mercado para garantir que elas sejam viáveis ​​antes de você começar a construir um site. Tire um tempo para planejar e decidir exatamente o que você quer dele. Se você acelerar o processo, poderá acabar com um site que não ganha dinheiro e não cresce além de um punhado de assinantes.

No começo, todo o processo pode parecer um pouco assustador, mas não deixe que isso o impeça de explorar todas as maravilhosas possibilidades que a criação de seu próprio site de associação pode oferecer. 

Antes de sua próxima lição, reserve um tempo para anotar algumas das razões pelas quais você deseja iniciar seu próprio site de associação, juntamente com uma lista de idéias de tópicos de seu interesse ou conhecimento especializado. Lembre-se de que você não você não precisa saber tudo sobre o tópico para começar, apenas precisa saber um pouco mais do que seus membros para poder ensiná-los. 

Por hoje é isso. Temos muito o que revisar nos próximos dias, portanto, procure a próxima lição em breve. Falaremos sobre algumas das coisas que você deve considerar antes de começar a criar seu site de associação.

Até então,

"adicione seu nome aqui"

"Seu endereço de email"

PS: Quero agradecer novamente por se juntar a mim neste curso breve. Se você tiver alguma dúvida ou precisar de assistência, não hesite em entrar em contato comigo. Terei todo o gosto em ajudar! Pode contactar-me aqui: "o seu URL aqui"


-------------------------------------------------- --------------

Lição 2:

Linha de assunto: Segunda lição - lucros mensais dos membros

Olá "tag de mesclagem de personalização",

Chegou a hora da sua segunda lição no Curso Mensal de Fidelização de Sócios. Espero que você tenha encontrado uma lição útil. Na lição de hoje, falaremos sobre algumas das coisas que você deve considerar antes de começar a criar seu site de associação.

Como discutimos em sua última lição, os sites de associação têm todas as formas e tamanhos, e incluem desde simples blogs que exigem login até grupos exclusivos do Facebook e sites de conteúdo dinâmico com acesso a conteúdo premium. 

A administração de um site de associação pode ser uma grande tarefa, a menos que você entenda suas opções e reserve um tempo para configurá-lo corretamente. 

Basicamente, existem três tipos de sites de associação:

- Um site de associação gratuito - onde os membros simplesmente precisam se registrar com seu nome e endereço de e-mail para participar.

- Um site de associação pago - onde os membros geralmente cobram uma taxa de inscrição única, cobrada mensalmente ou anualmente.

- Uma associação de vários níveis - onde você oferece diferentes níveis de acesso. Por exemplo; bronze, prata, ouro ou gratuito, pago ou premium, todos com preços diferentes.

Não há limite para o que pode ser oferecido dentro de um site de associação. Contanto que tenha valor e demanda, para que seus membros sejam motivados a permanecer ativos.

Depois de dedicar um tempo para determinar por que deseja iniciar sua própria associação e escolher um tópico para construí-la, é hora de começar a pensar em como proceder para construí-la. 

A boa notícia é que você tem várias opções para escolher uma plataforma de associação. Os melhores permitem criar páginas personalizadas para diferentes níveis de associação, processar pagamentos e gerenciar automaticamente membros que ingressam e cancelam.

Aqui está um resumo de algumas das opções mais populares disponíveis:

Um membro
https://www.amember.com/
Este software é instalado em seu próprio domínio e permite que você ofereça vários níveis de acesso, aceite pagamentos, gerencie perfis, forneça conteúdo digital, integre-se ao seu blog, CMS, envie boletins e a capacidade de executar programas afiliados. Há uma taxa de compra única com suporte incluído no primeiro ano. Há um pouco de uma curva de aprendizado com essa, mas seus recursos poderosos valem a pena.

SubHub
https://www.subhub.com 

É um construtor de sites de assinatura tudo em um com muitos recursos. Permite oferecer assinaturas recorrentes, permite rastrear, gerenciar e entrar em contato com seus membros com facilidade. Oferece uma loja on-line completa para vender produtos físicos e digitais para membros e não membros. Eles oferecem um teste gratuito, com opções de pagamento mensal e anual.

Membergate
https://www.membergate.com 

Essa é outra solução de publicação na web completa para criar e gerenciar um site baseado em assinatura. Como o Amember, esse software pode ser adquirido diretamente e está instalado em seu próprio domínio. Ele permite que você aceite pagamentos com facilidade, publique conteúdo, ofereça um programa de afiliados e muito mais.

Lista de Desejos 
http://wishlistproducts.com 

Este é um plugin que adiciona recursos de associação a um blog WordPress padrão. Caso você não esteja familiarizado com o WordPress, é uma plataforma de código aberto, que facilita e economiza a criação de seu próprio site. O WishList é uma solução poderosa que oferece uma configuração rápida e fácil, com todos os sinos e assobios. Possui duas opções de licença disponíveis, sem taxas mensais em andamento.

Quando se trata de usar o WordPress, a lista de desejos não é sua única opção. Existem muitos plugins gratuitos e pagos disponíveis. Se você o está usando atualmente para a sua empresa, tudo o que você precisa fazer é acessar o seu painel, escolha adicionar um novo plug-in e pesquise por associação.

Lembre-se de que essa não é uma lista abrangente. Existem muitas opções disponíveis, como Joomla, ProductDyno, Infusionsoft, Memberpress e muito mais. Meu melhor conselho é começar fazendo uma lista dos recursos que você gostaria de ter e depois dedicar algum tempo para fazer sua pesquisa, ler resenhas e fazer perguntas antes de começar a construir. É importante iniciar seu site com uma base sólida, para que ele tenha as melhores chances de ser bem-sucedido e lucrativo.

É isso para a lição de hoje. Na sua próxima lição, falaremos sobre a criação de conteúdo para o seu novo site de associação.

Até então,

"adicione seu nome aqui"

"Seu endereço de email"

"seu URL aqui"

PS Mais uma vez, agradeço por você se juntar a mim neste breve discurso. Lembre-se, se você tiver

Qualquer dúvida, por favor sinta se à vontade para perguntar. Estou aqui para ajudar!

"seu URL aqui"

-------------------------------------------------- --------------

Lição 3:

Linha de assunto: Terceira lição - lucros mensais dos membros

Olá "tag de mesclagem de personalização",

Chegou a hora da sua terceira lição no curso de colisão mensal de lucros para associados. A lição de hoje é sobre como criar conteúdo para o seu novo site de associação.

O conteúdo aumenta o valor percebido do seu site de associação. É o que atrai e retém membros, e é isso que leva a lucros para você. Antes de começar a criar e adicionar conteúdo à sua área de membros, é preciso decidir algumas coisas.

Como como e quando você entregará esse conteúdo. É provável que você já tenha pensado nisso e tenha uma boa idéia do que gostaria de oferecer a seus membros, mas vamos examinar as duas opções básicas de entrega apenas para maior clareza.

Você tem a opção de oferecer produtos digitais (eletrônicos) ou físicos. 

Com produtos digitais, você tem custos de desenvolvimento muito baixos, o que significa uma margem de lucro mais alta. Você não precisará se preocupar com embalagem, envio e armazenamento, porque todos os seus arquivos serão hospedados online. Você pode até automatizar o processo com conteúdo de feed de gotejamento, que é essencialmente o processo de agendar a entrega com base no tempo para os membros, para que eles não tenham acesso a tudo de uma só vez, o que facilita o gerenciamento do site.

Com produtos físicos, você terá um produto que poderá comercializar off-line em convenções, em locais de varejo ou em sites como Etsy, Amazon e Cratejoy, que é uma solução completa de caixa de assinatura que está realmente quente no momento. 

Embora eu adorasse me aprofundar um pouco mais neste tópico, porque todas essas são ótimas opções para produtos físicos, é um pouco grande demais para ser abordado no escopo deste curso, mas se você estiver considerando produtos físicos, recomendo verificar as opções do vendedor. 

Qualquer que seja o tipo de produto que você decida oferecer, ainda será necessário criar algum tipo de conteúdo digital para o seu site, então vamos nos concentrar nisso por enquanto. Você pode criar esse conteúdo por conta própria ou contratar alguém para fazê-lo em sites como Fiverr, Freelancer ou Upwork por uma taxa nominal.

Ao planejar seu conteúdo, lembre-se de que você precisará de conteúdo para sua página de vendas, para que seu blog atraia novos membros e interiormente para educar as pessoas que ingressam. Você também precisará de mídia social e conteúdo de email. Se você estiver oferecendo downloads digitais, terá que pensar em criar seus produtos também.

Você também precisa decidir o formato do seu conteúdo. Será escrito, áudio, vídeo ou uma combinação? Você criará e-books, relatórios curtos, cursos ou aulas por e-mail como esta?

Você se sente confortável diante da câmera? O conteúdo de vídeo é uma ótima opção, pois você pode tirá-lo da sua webcam ou smartphone e enviá-lo diretamente para a área de membros. Se você tem uma boa voz de gravação e prefere não estar na câmera, os Podcasts são ótimos. Se você não deseja criar seu conteúdo antecipadamente, a realização de chamadas regulares de treinamento ao vivo ou webinars é uma excelente maneira de agregar valor aos seus membros e reduzir sua carga de trabalho de criação de conteúdo.

Há muitas opções diferentes a serem consideradas; portanto, para a lição de casa, nesta lição, recomendo sentar com caneta e papel para anotar algumas idéias para os tipos de conteúdo que você gostaria de fornecer aos seus membros. À medida que avança no desenvolvimento do seu site, você pode criar uma programação de publicação que o ajudará a manter-se organizado e no caminho certo.

Por hoje é isso. Na sua próxima lição, falaremos sobre agregar valor ao seu site de associação para aumentar sua margem de lucro.

Até então,

"adicione seu nome aqui"

"Seu endereço de email"

PS Não se esqueça, estou aqui para ajudar, por isso, se você tiver alguma dúvida, basta perguntar!

A maneira mais rápida de entrar em contato comigo é aqui: "seu URL aqui"

-------------------------------------------------- --------------

Lição 4:

Linha de assunto: Quarta lição - lucros mensais dos membros

Olá "tag de mesclagem de personalização",

Como você está? Bem, estamos encerrando o final deste pequeno curso. Mas

ainda precisamos analisar algumas coisas, então hoje vamos falar sobre agregar valor ao seu site de associação, para que você possa aumentar sua margem de lucro.

Na sua última lição, abordamos brevemente o tópico de hospedagem de seminários on-line como uma forma de criação de conteúdo. Quero falar um pouco mais sobre isso nesta lição, porque eles podem ser uma ótima maneira de agregar valor aos seus membros e reduzir sua carga de trabalho de criação de conteúdo.

Um webinar é uma videoconferência ao vivo baseada na Web que usa a Internet para conectar você (o host) ao seu público. Como host, você pode se mostrar falando, compartilhar as telas do computador para apresentações de slides ou demonstrações e até convidar os palestrantes dos convidados ou adicionar um co-host.

Existem várias soluções de software que você pode usar para hospedar um webinar, incluindo GoToMeeting, WebinarJam e Zoom, todos os quais permitem a transmissão para seus membros. A maioria das opções de software possui recursos interativos, para que você possa conversar abertamente com os participantes. Dessa forma, eles podem entrar em cena, fazer perguntas e você pode respondê-las. Essa é uma ótima maneira de estabelecer uma conexão e criar lealdade entre os membros.

Para usar isso como uma estratégia de conteúdo, você deve gravar suas sessões ao vivo e adicioná-las a uma seção ou arquivo dentro da sua área de membros. Isso não apenas garante que as pessoas que perderem a sessão ao vivo ainda possam assistir, como também significa que, com o tempo, você criará uma biblioteca de conteúdo que servirá apenas para aumentar o valor da oferta de associação.

- Comunidade

Criar uma comunidade é outra ótima maneira de agregar valor à sua associação sem precisar criar todo o conteúdo. As pessoas gostam de se sentir parte de alguma coisa. Às vezes, as pessoas ficam inscritas por meses e até anos apenas porque não querem deixar a comunidade.

Uma ótima maneira de fazer isso é com uma área de fórum ou um grupo do Facebook. Se você estiver usando o WordPress, adicionar um fórum pode ser tão simples quanto instalar um plugin. Existem outras opções, é claro. Se você não tiver certeza de como fazer isso, entre em contato com o seu provedor de hospedagem e ele poderá oferecer algumas opções.

A criação de um grupo privado do Facebook é uma tendência muito popular no momento e possui muitos benefícios. É gratuito, fácil de configurar, a maioria das pessoas está familiarizada com o modo como funciona e, o melhor de tudo, facilita a comunicação. Dentro do seu grupo, você pode postar pesquisas, fazer perguntas, compartilhar informações e, com a função ao vivo, pode hospedar eventos e reuniões ao vivo para seus membros com interação em tempo real.

A única desvantagem é que, na verdade, você não possui o espaço, o FaceBook, portanto, mantenha bons registros e faça o download do seu conteúdo regularmente. Dessa forma, se houver um problema com sua conta, você não perderá tudo o que criou.

- Regalias exclusivas

Oferecer vantagens e downloads exclusivos para seus membros, como treinamento em vídeo, tutoriais, software, recursos ou ferramentas que eles não poderiam acessar em outro lugar ou teriam que pagar mais, é uma ótima maneira de aumentar o valor de sua associação . 

Em alguns casos, a conveniência de ter acesso fácil aos recursos que as pessoas normalmente teriam para gastar tempo se reunindo é suficiente para fazê-las sentir que você está indo além por elas. Também é um bom ponto de venda, porque quando você inclui uma lista de recursos disponíveis em sua cópia de vendas, isso ajuda a convencer os novos membros a ingressar.

Espero que isso lhe dê algumas idéias para agregar valor através do conteúdo à sua área de membros. Lembre-se de que quanto melhor o conteúdo, maior o valor percebido e melhor sua margem de lucro.

Espero que a lição de hoje tenha sido útil para você. Não se esqueça de ficar de olho no meu próximo e-mail. Haverá ótimas coisas em sua última lição.

Até então,

"adicione seu nome aqui"

"Seu endereço de email"

PS Você tem perguntas? Por favor, sinta-se à vontade para perguntar:

"seu URL aqui"

-------------------------------------------------- --------------

Lição 5:

Linha de assunto: Quinta lição - lucros mensais dos membros

Olá "tag de mesclagem de personalização",

Bem, chegamos à lição final do Curso de colisão mensal de lucros para associados. Espero que você tenha gostado das lições e tenha aprendido muito sobre como configurar um site de associação lucrativo. Nesta lição final, falaremos sobre a definição de preços, para que você possa obter um bom lucro com o site da associação o mais rápido possível.

Descobrir o que cobrar pelo acesso ao site de associação pode ser um desafio. É algo com o qual muitas pessoas lutam, porque pode ser difícil valorizar o conteúdo.

Um bom lugar para começar é olhando para outros sites de associação para ver o que eles estão cobrando. Provavelmente, você encontrará mais de um que oferece algo parecido com o que você é.

Você também precisa pensar se deseja oferecer pagamentos recorrentes ou não recorrentes. Por exemplo, você pode cobrar uma taxa contínua de US $ 9,95 mensais com uma opção anual de US $ 97. Esse seria um pagamento recorrente que não terminaria até você ou o membro cancelar sua conta. Esses tipos de pagamento são fáceis de configurar através do software da associação ou do processador de pagamentos.

Se você não quiser se preocupar com a configuração de pagamentos recorrentes, poderá cobrar uma taxa única pelo acesso ao conteúdo na área de membros por um período determinado. Muitos sites educacionais usam esse modelo para seus guias de estudo. Eles cobram uma taxa nominal de US $ 19,95 por três meses de acesso, US $ 35 por seis e US $ 69 por um ano.

O bom desse modelo é que muitas vezes você pode cobrar uma taxa mais alta pelo acesso e ele opera praticamente com as mãos livres. Especialmente se você o configurar com conteúdo de feed de gotejamento, como falamos na última lição. Ele também oferece aos visitantes do site mais opções e os faz sentir como se estivessem fazendo um acordo melhor se optarem pela associação anual com economia.

Prestações são outra opção. Eles não são o mesmo que pagamentos recorrentes, porque você está simplesmente dividindo o preço único em um número definido de pagamentos (geralmente de 2 a 4) para permitir que as pessoas distribuam o custo. Isso funciona bem para associações avançadas e programas de treinamento. É importante, com essa opção, ter em mente que há o risco de os membros cancelarem ou perderem pagamentos.

Determinar seus pontos de preço pode demorar um pouco e testar até chegar a um ponto ideal que converte visitantes em membros de maneira eficaz. Aqui estão mais algumas coisas que você pode fazer para descobrir os melhores preços para o seu site:

- Pesquise os visitantes do seu site. Conte um pouco sobre o que você planeja oferecer e veja qual faixa de preço eles estariam dispostos a pagar.

- Pense em onde você deseja se posicionar no mercado. Deseja alcançar o maior número possível de pessoas com um preço baixo ou prefere trabalhar com menos pessoas em uma opção de alta qualidade exclusiva?

- Descubra quantos membros você gostaria e quanto deseja ganhar e determine a taxa necessária para conseguir isso. Por exemplo, se você quiser ganhar US $ 1000 por mês e ter 40 membros, precisará cobrar US $ 25 por mês.

Agora que você tem uma boa idéia de como calcular o que cobrar pelo acesso à área de membros, é hora de começar a construir. Obviamente, há outras coisas a considerar, como email marketing, SEO, geração de tráfego, atração e retenção de membros, mas espero que você tenha aprendido o suficiente nessas lições para começar o caminho para os lucros no site da associação.

Também recomendo que você verifique estes sites para saber mais sobre como comercializar seu novo site:

Relógio do mecanismo de pesquisa
https://searchenginewatch.com 

Digital Marketer
https://www.digitalmarketer.com 

Neil Patel's - Aumente o tráfego do seu site 
https://neilpatel.com 

Estes são três dos meus sites favoritos. Eles oferecem informações muito confiáveis ​​e acionáveis ​​que podem ajudá-lo a tornar seu site de associação um grande sucesso.

Ao encerrarmos esta lição final, gostaria de agradecer novamente por se juntar a mim neste breve curso. Espero sinceramente que você tenha aprendido muito sobre como configurar um site de associação lucrativo. Embora as lições tenham chegado ao fim, quero que saiba que ainda pode entrar em contato comigo se tiver alguma dúvida. Estou mais do que feliz em ajudar.

Até então,

"adicione seu nome aqui"

"Seu endereço de email"

"seu URL aqui"

==========================================

Notícia legal

O Publicador se esforçou para ser o mais preciso e completo possível

possível na criação deste curso, não obstante a

fato de que ele não garante ou representa a qualquer momento que

o conteúdo é preciso devido às mudanças rápidas

natureza da Internet.

O Publicador não será responsável por quaisquer perdas ou

danos de qualquer natureza incorridos pelo leitor, direta ou

indiretamente decorrentes do uso das informações encontradas em

este curso.

Este curso não se destina ao uso como fonte legal,

assessoria comercial, contábil ou financeira. Todos os leitores são

aconselhados a procurar serviços de profissionais competentes em assuntos jurídicos,

negócios, contabilidade e finanças.

Nenhuma garantia de renda é feita. O leitor assume

responsabilidade pelo uso das informações aqui contidas. O autor

reserva-se o direito de fazer alterações sem aviso prévio. O editor

não assume qualquer responsabilidade ou obrigação em nome do

leitor deste curso.

